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5 Perguntas Chaves para Projetos Digitais — Por um Copywriter

Se vocé entende as necessidades do seu mercado vocé consegue ser
1 capaz de CRIAR um produto que solucione © seu problema e sabe como

comunicar que VOCE tem a Solugdo

Um engano é acreditar que alguém quer apenas mais tréfego, emagrecer,
ou ser mais produtivo.

0 Que Eles Queren? | As pessoas querem mais tréfego por um motivo.

Querem Emagrecer por um motivo.

Querem Produzir mais por um motivo.

Qual 0 Evento ou Situag3o estd ocorendo na vida do seu publico para
que eles passem a desejar a sua solug3o0?

Eles querem anpliar seus negdcios ou evitar a faléncia?
Por Que Eles Querem Isso? =
&

ar uma forma ou chegar a0 corpo idela pela primeira
vez na vida?

Estdo acumulando muitas tarefas ou iro ter um aumento de trabalho?

E algo dificil de encontrar ou ha opgdes no mercado que nio despertam
confianga?

0 valor disponivel no mercado atualmente & muito alto e ndo permite o

Por Que Eles Ainda NAO Tem Iss0? = .
acesso?

Perguntas Chaves: |-

0O Valor disponivel no mercado atualmente & muito baixo e n3o & levado a
séri0?

Pense emtodas as objegées possiveis para o seu produto.

Sera que Funciona?

Sers que Funciona pra Min?

Do Que Eles Ndo Abrem Mdo? -

E se Ndo der Certo?
Algumas comuns: Sf——————————
E se eu Ndo Gostar?

Posso cenfiar nesse vendedor?

0 que difere de outros produtos que ja vi?

Vocé usa algum elemento de escassez?

O Que Vocé Precisa Mostrar Para Eles Quererem Isso Agora? <[ Vocé usa algum elemento de urgéncia?

[ voce diz a eles que se eles ndo fizerem nada continuaram sem resultados?

Faca o download do mapa mental clicando aqui. [VERSAO EM IMAGEM]

Premissa:
Se vocé entende as necessidades do seu mercado vocé consegue ser capaz de CRIAR

um produto que solucione o seu problema e sabe como comunicar que VOCE tem a
Solugdo.
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O QUE ELES REALMENTE QUERENI¢

O Que Eles Querem?

E um engano acreditar que alguém quer apenas mais trafego, emagrecer, ou ser mais
produtivo.

e As pessoas querem mais trafego por um motivo.
e Querem Emagrecer por um motivo.
e Querem Produzir mais por um motivo.

Pergunte-se: O que o meu Avatar QUER e Qual o Motivo Oculto e Ndo Declarado?
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POR QUEELES OUEREN

Por Que Eles Querem Isso?

Qual o Evento ou Situagao esta ocorrendo na vida do seu publico para que eles passem a
desejar a sua solugdo?
e Eles querem ampliar seus negdcios ou evitar a faléncia?
e Querem reconquistar uma forma ou chegar ao corpo idela pela primeira vez na
vida?
e Estdo acumulando muitas tarefas ou irdo ter um aumento de trabalho?

Existe algo que aconteceu ou tem acontecido na vida do seu Avatar que tem feito com

gue ele possa desejar o seu produto.
Um novo emprego, o fim de um relacionamento, a situa¢cdo econémica do pais, seja o que
for, saber o que faz com que o seu AVATAR fique mais propenso a compra é essencial.

Pergunte-se: “O que pode ter acontecido para Eles Quererem Isso?”
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POR QUE ELES AINDA NAO
RESOLVERAM ESSA NECESSIDADE?

Por Que Eles Ainda NAO Tem Isso?
E algo dificil de encontrar ou ha opcdes no mercado que nio despertam confianga?
O Valor disponivel no mercado atualmente é muito alto e ndo permite o acesso?

O Valor disponivel no mercado atualmente é muito baixo e nao é levado a sério?

Analise e entenda o mercado, encontre as areas de oceano azul para o seu negécio!

¥
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DO QUE ELES NAO ABREM MAO AO
DECIDIR POR COMPRAR SEU PRODUTO?

Do Que Eles Nao Abrem Mao?

Pense em todas as objecdes possiveis para o seu produto, invista tempo nisso!

Algumas objec¢des comuns:
e Serd que Funciona?
Serd que Funciona pra Mim?
E se Nao der Certo?
E se eu Nao Gostar?
Posso confiar nesse vendedor?
O que difere de outros produtos que ja vi?

Pense em quais objegdes o seu cliente poderia ter para o seu produto, isso Ihe dara
argumentos para combate-las ou ideias de produtos e servicos complementares que além
de aumentar suas vendas, podera ainda aumentar o seu ticket médio!
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O QUE VOCE PRECISA DIZER OU MOSTRAR
PARA ELES COMPRAREM AGORA?

O Que Vocé Precisa Mostrar Para Eles Quererem Isso Agora?

Vocé usa algum elemento de escassez?
Vocé usa algum elemento de urgéncia?
Vocé diz a eles que se eles ndo fizerem nada continuaram sem resultados?

A escassez e a urgéncia sdo dois elementos muito poderosos para dirimir ou eliminar o
comportamento de procrastinacdo, pense em todas as possibilidades que vocé pode
colocar em seu produto para gerar estes sentimentos que levarao a acao de seu cliente.
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